Point sur les résultats commerciaux BDD au 3 éme Trimestre

Le Directeur de réseau BDD Tony RANGER félicite les commerciaux pour les résultats arrétés
au 3®Me trimestre, avec de belles réussites comme la progression du taux de visite, I’évolution
positive de notre NPS ainsi que la production de crédit consommation.

Certains items restent a surveiller tout de méme comme la collecte de bilan qui n’est pas au
rendez-vous avec — 10 millions € a date, malgré les différentes campagnes d’emprunts
successives.

C Vos élus UNSA Caisse d’épargne demandent : Doit-on continuer en ce sens en
s’épuisant chaque trimestre avec un nouvel emprunt ? ou doit-on revoir notre
stratégie et notre approche client ?

L’année 2025 s’annonce étre un trés bon cru. Espérons que cela se traduira dans la
rémunération de chacun, car sinon a quoi bon...

Voici quelques chiffres pour illustrer votre travail de qualité et vous pouvez étre fiers de vous !
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